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东珠古指长江中下游辽阔大地上的江河湖泊里出产的淡水珍珠，又称河珠。“东珠不如西珠”，

是从“河珠不如海珠”这句民语中演化而成的评语。这里有一个民间故事可述说此事。

赵敬是赵国人，又是赵国最著名的珠宝商人。但是，赵敬原先是对珠宝一窍不通的土财主，

靠着自己是赵国王族之亲，更是当时的赵王的小叔，从粮食生意做到丝绸生意，成了赵国著名的

商家巨贾。

有一天，赵敬在湖广某个名镇做完生意后，在街上信步漫游，不知不觉就走进了主要集散珍

珠生意的一条古街里。突然，赵敬想起这个镇是商家们谈论最热门的珍珠古镇，是湘江边上十几

个经营珍珠的乡镇中最有名的一个镇，又曾听说珍珠生意做得好时获利极大。现在赵敬鬼使神差

地走进了这个最有名的珍珠古镇中的珍珠市场一条街，商人的潜能和趋势的本性催使他一搏为快，

便开始盘算和寻找起机会来。经过一个时辰的巡查问价，赵敬即确定了购珠的方案，便回到客栈

关上门细细思索起来。

赵敬起初想到的购珠渠道只有两种，一种是从本镇最有名气的珠宝店里购买上乘珠品。这样

做的好处是不会买到假货，也可以买到好货，但获利太薄，没有多大赚头。另一种是从跑单帮的

私人商贩手中选购，这样做虽然有可能购得好货又价格合适，获利极大，但容易买到假货。而且，

市面上跑单帮的商人出售的多是小珠和劣珠。想来想去，这两种渠道均不可行，但聪明的商家头

脑还是想出了介于两种渠道之间的第三种渠道来。方向已定，赵敬美美地睡了一觉，第二天开始

把成熟的计划付诸实施。最终，赵敬花了七十五金和中介酬金十金，共八十五金，买到了大小珍

珠各一盒，其中大珠三十二颗，小珠四十颗。这两盒珍珠在这个名镇的最大的珠店湘利店的买入

价是一百零四金（即大珠每颗二金，小珠每颗一金），而卖出价是一百四十五金。赵敬只此一计，

就白赚了六十金。

看着湘利店中同样大小的珍珠卖价为一百四十五金，而自己只花了八十五金便从湘利店的进

货首席大伙计手中买回两盒珍珠时，赵敬不单想到赚到的六十金，还确定了返回邯郸以后如何出

手这两盒珍珠了。

赵敬回到邯郸，先不忙着出售珍珠，而是到各个珍珠店去看货谈价，经过几天的走访，他在

邯郸一家名店中看到了两串珍珠项链与其所购珍珠相仿，便又打定了出售珍珠的方略。

第二天，赵敬携带着两盒珍珠到这间名店来找老板，名店的老板一听说是赵王叔到来，哪敢

怠慢，恭敬出迎，分宾主坐定拜茶后，老板问起赵敬来意。赵敬单刀直入地说明从湘江边购得的

珍珠，并边说边取出珠盒，打出盒盖让老板估价。原本不屑一顾的老板只这样一瞥，顿时神情大

变，两眼发直，想不到赵敬手中竟有此好货。赵敬得意地问道：“掌柜的，我的货物……”

“当然是上品，上品，上品。”老板连说了三个“上品”后，转眼间便已想好骗珠之计了，便

为难般说：“价钱嘛，还真不好说。”赵敬追问道理，老板慢悠悠地接着说：“赵王叔这两盒珍珠在

湘江边购价应是一百金上下，最多不超过一百一十金。如果不是假货的话，在邯郸可以卖得一百

五十金的高价，再高恐怕就难了。”



听了老板的估价，赵敬暗暗折服老板的精明和内行，这两个价钱的确是赵敬花了大力气得出

的结果，因而赵敬便又问道：“如果这两盒珍珠均请贵店加工，用金丝串成珍珠项链，价值又如何？”

老板笑笑后，答道：“本店中正好有两串相仿的珠链，大珠价值二百二十金，小珠一百五十金，总

共三百七十金，这是标价。真正卖出价大约只有三百金至三百三十金。如果赵王叔有意的话，可

以即时交付两盒珍珠和加工费三十金后把这两串珠链带走。”

“如果我两盒珠都卖给你呢？”

“我最多出价二百六十金。”“如果我卖出大珠而加工小珠呢？”

“赵王叔可以收取珠金一百八十金。”

“好，就按此成交。”

赵敬带着一百八十金和一条加工好的珠链，步出店门后便忍不住的笑容满面，心里想着这第

一笔珍珠生意就净赚九十五金和一条价值一百五十金的珠链，几倍收入。

正在赵敬高兴之时，突然肩上被人一拍。赵敬转头一望，原来是店中一直注视着自己与老板

对话的一位老人。赵敬恭敬地询问：“前辈，不知有何指教？”老人认真地说：“赵王叔被人骗了。”

赵敬惊问其故，老人答道：“小老儿年轻时是会稽珠市中的掮客，故熟知珍珠生意中的玄虚。”赵

敬一听便知机会来了，忙施礼恭请老人到府详谈。

到了赵府，老人说出赵敬被骗的原因。原来赵敬在湘江边买到的两盒珍珠均是金黄色的越珠。

而邯郸老板店中加工好的两串珠链是白色的河珠。按行规所定，同等的赵珠比河珠价值高数倍，

起码是四倍以上。因此，赵敬被邯郸这位珍珠店老板骗赚了六百金以上的利润，这就是“河珠不

如海珠，海珠不如越珠”的道理。

听了老人的话，赵敬哈哈大笑道：“我今有幸得大师你的指点和帮助，又何惜此区区六百金！”

说着跪地向老人叩拜。此后，赵敬在老人的指点下做起珍珠的生意，并且越做越大，最后挤垮了

骗他的那位珍珠店老板。他的赵记珠宝店成了邯郸最大最具实力又最讲信义的珍珠宝石商店。

珍珠市场行家认可的“河珠不如海珠，海珠不如越珠”，又因印度洋的珍珠比不上合浦的珍珠

而演化成“东珠不如西珠，西珠不如南珠”。而“东珠”又从“河珠”发展而成了日本、朝鲜等地

珍珠的统称。


